KAPITAL LUDZKI

NARODOWA STRATEGIA SPOJNOSCI

PARTNERSTWO NA RZECZ
PRZEDSIEBIORCZOSCI
0SOB ZATRUDNIONYCH

W PRZEMYSLE STOCZNIOWYM

UNIA EUROPEJSKA
EUROPEJSKI
FUNDUSZ SPOLECZNY

Projekt wspotfinansowany przez Unie Europejskg w ramach Europejskiego Funduszu Spotecznego

Biznesmeni ze Stoczni Gdansk najlep5|

biorstw oraz Regionu Gdanskiego NSZZ ,Solidarnos¢”.

W odpowiedzi na trudng sytuacje pracownikdéw zatrudnionych w przedsiebiorstwach
zwigzanych z przemystem okretowym w wojewddztwie pomorskim uruchomiono wiele
projektow finansowanych z funduszy UE, majacych na celu poprawe sytuacji zawodowej
tej grupy osob. Projekt ,Partnerstwo na rzecz przedsiebiorczosci oséb zatrudnionych w
przemysle stoczniowym”, ktéry rozpoczat sie w 2009 roku, skierowany byt do pracownikéw
przemystu okretowego majacych pomyst na wiasny biznes.

Projekt to wspélne przedsiewzigcie Pomorskiej Specjalnej Strefy Ekonomicznej, Gdanskiej
Fundacji Przedsiebiorczosci, Pomorskiej Izby Rzemieslniczej, Matych i Srednich Przedsie-

W szkoleniach realizowanych w ramach projektu wzieto udziat 100 oséb, 83 osoby ztozyty
biznesplany, a dotacje inwestycyjng otrzymato 67 uczestnikow.

Rozmowa z laureatami konkursu zorganizowanego w ramach projektu
Partnerstwo na rzecz przedsiebiorczosci oséb zatrudnionych w przemysle
stoczniowym, pracownikami Stoczni Gdansk, KRZYSZTOFEM BZOMA

i BARTOSZEM JABLONSKIM. Ich pomysf na wspolny biznes ,Pomiary
przestrzenne konstrukcji inzynierskich” zajat pierwsze miejsce w konkursie.

— Dlaczego zdecydowa-
liScie si¢ na uczestnictwo w
tym projekcie?

Bartosz Jablonski (B.J.):

— Start w projekcie byt pew-
na alternatywa dla naszej
kariery, ktora zwiazalismy i
chcieliby$my kontynuowac

w przemysle okrgtowym.
— Czy od poczatku
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uwazaliS$cie, Ze macie
szans¢ na dofinansowa-
nie?

Krzysztof Bzoma
(K.B.): — Tak, spodziewa-

lismy sig, ze firma oparta

na nowoczesnej techno-
logii bedzie miata spo-
re szanse w konkursie
i uzyska dofinansowa-
nie. Stowo innowacja

otwiera unijne drzwi. Po-
zyskanie funduszy nie byto
proste, trzeba si¢ byto uzbroi¢
w cierpliwo$¢, od przystapie-
nia do projektu do uzyskania
dotacji upltynglo wiele mie-
sigey.

— Czy wiecie, jak be-
dziecie rozliczaé dota-
cje?

B.J.: — Dotacja i zakupy
to zaledwie poczatek. A jak
to wszystko rozliczy¢? Sami
jeszcze nie wiemy, na pewno
na wszystkie zakupy trzeba
mie¢ fakturg, na kazda zto-
towke. Nie ma si¢ czego bac,
tylko wykona¢ plan zatozony
na poczatku.

K.B.:— Jeéli zaplanowali-
$my zakup sprzetu, to go ku-
pujemy i musimy mie¢ na ten
zakup petna dokumentacjg,
innej mozliwosci po prostu nie
ma. Trzeba takze pamigtal, ze
sq pewne wymogi formalne
zwiazane z zakupami za unij-
ne pieniadze. Mimo Ze jest to
przedsigbiorstwo prywatne, sa
reguty, ktorych musza prze-
strzega¢ wszyscy, takie jak
przetarg lub zapytanie o ceng.

— Co Kkupiliscie za dota-
cje?

B.J.: — Zakupilismy nowo-
czesny 1 precyzyjny tachimetr
elektroniczny wraz z oprogra-
mowaniem do pomiaré6w kon-
strukcji inzynierskich, ktory
kosztowat nas blisko 100 tys.
zt. Bez tego urzadzenia nasza

ich

Na zdjeciu: Krzysztof Bzoma i Bartosz Jabtonski —
biznesplan ,,Pomiary konstrukgji inzynierskich” zajat
pierwsze miejsce w konkursie.

firma nie bedzie konkurencyjna  nas takze rozwdj zawodowy,

na rynku. wige wzigliSmy sprawy we
— Do czego stuzy tachimetr  wlasne rece.

elektroniczny? — Plany na przyszlo$¢?
K.B.: — Mowiac ogdlnie, B.J.: — Planujemy rozwija¢
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stuzy do wykonywania pre-
cyzyjnych pomiardw réznych
konstrukeji, takze statkow.

— Skad pomyst na tego ro-
dzaju dzialalno$¢?

B.J.: — Uwazam, ze in-
Zynier o naszej specjalnosci
powinien dba¢ o wlasny roz-
woj zawodowy. Aby moc sig
rozwija¢ zawodowo musimy
mie¢ do dyspozycji najnowo-
czesniejszy sprzet, ktorego w
stoczni brak. Lubimy pracg w
stoczni i cheielibysmy nadal w
niej pracowac, lecz interesuje

naszg firm¢ w réznych obsza-
rach, migdzy innymi chcieli-
by$my nawiaza¢ wspotpracg z
Politechnika Gdanska. Mozli-
wosci jest wiele, poniewaz jako
praktycy w zawodzie mamy
duzo do zaoferowania.

— Czy czujecie si¢ spelnio-
nymi biznesmenami?

K.B.: —No, jeszcze nie, lecz
mamy nadziejg, ze wkrotce bg-
dziemy tak o sobie mowic.

Rozmawiata
Renata Tkaczyk
r.tkaczyk@solidarnosc.gda.p!

Zapraszamy do odwiedzenia strony internetowej:
www.tdm-sc.pl

Przed5|eb|orcy na finiszu

Michat Wojewski
— Osrodek
Szkolenia
Kierowcow

— Moim pomystem
na biznes jest szkota
nauki jazdy. Za pie-
niadze z dotacji kupitem samochod
szkoleniowy. Uprawnienia do prowa-
dzenia kurséw prawa jazdy kategorii B
jako byly stoczniowiec Stoczni Gdynia
uzyskatem nieodptatnie na kursie finan-
sowanym z $rodkow ARP. W obecnych
czasach posiadanie prawa jazdy jest juz
niemal koniecznos$cia, wigc chetnych
na moje ustugi zapewne nie zabraknie.

Mam juz pierwszych klientow. W przy-
sztosci cheiatbym, aby moja firma byta
bardziej znana i w tym celu planujg uru-
chomienie witryny internetowej. Zamie-
rzam réwniez uzyska¢ uprawnienia do
szkolenia kierowcow kategorii C.

Sylwia Cieslik
- Sylomatic

— Uruchamiam fir-
me¢ $wiadczaca ustugi
projektowe gtownie
j dla stoczni. Moja fir-
ma sw1adczyc bedzie ustugi z zakresu
automatyki okrgtowej oraz projekto-
wania systemow klimatyzacyjnych dla

innych gatezi przemystowych. DotaCJQ
przeznaczylam na stworzenie mojego
stanowiska pracy, zakup nowoczesne-
g0 sprzgtu komputerowego programow
do projektowania i wyposazenie biura.
Poczatek mojej dziatalnosci biznesowe;j
zapowiada sig¢ catkiem dobrze, ponie-
waz przygotowuj¢ si¢ do podpisania
umowy z duzym kontrahentem.

Jozef Filipek
- Tele-Radio-
Service

— W firmie, w kto-
rej przepracowatem
kilkadziesiat lat, nagle

okazalem si¢ niepotrzebny. Pomysla-
fem wige, ze nadszedt czas, by wziac
sprawy we wilasne rgce. Ushugi, jakie
bedg $wiadczyé, to glownie ustugi
telekomunikacyjne, zaktadanie sieci
strukturalnych (takich, ktore zasilaja
komputery w budynkach) oraz instala-
cje radiowe. Dotacj¢ wydatem na zakup
nowoczesnych urzadzen pomiarowych
i samochdd. Udato mi si¢ pozyskac juz
pierwszych klientéw, moge wigc po-
wiedzie¢, ze biznes powoli si¢ rozwija.
W przysztosci checiatbym wzmocnié
pozycje mojej firmy, pozyska¢ statych
klientow, mysle tez o poszerzeniu oferty
o ustugi radiokomunikacyjne.
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